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FACTORING Liquiditdtsberater

Factoring ist als auferst flexibles Finanzinstrument und sinnvolle Alternative bzw. Ergdnzung zu
Bankkrediten mittlerweile im Finanzmarkt etabliert und wird immer mehr nachgefragt.

Banken selbst sind oftmals an einer erganzenden Finanzierung durch Factoring interessiert.

Die Kosten des Factoring werden gewohnlich durch die damit verbundenen Einsparungen mehr als
ausgeglichen. Fur viele mittelstandische Unternehmen kann sich also eine Anfrage bei einem
Factoringinstitut lohnen.

Die Anzahl der Factoringanbieter und die Intransparenz nimmt zu.

KLB LEASING unterstitzt und berat die Kunden wie beim Leasing bei der Auswahl der Factoring-
Gesellschaft (Factor). Bei den Informations- und Abschlussgesprachen wird ein Spezialist
hinzugezogen. KLB LEASING betreut den Kunden wahrend der Laufzeit des Factoringvertrages
gemeinsam mit den Mitarbeitern des Factors.

Die KLB LEASING bietet Ihren Kunden Eactoring bereits ab einem Jahresumsatz von 250.000 Euro
an und sorgt dafiir, dass auch bei ungewohnlichen Situationen/Wiinschen ein Factoringanbieter
mindestens ein Gespréch fiihrt.

Wann ist FACTORING sinnvoll?

1. Ein deutliches Umsatzwachstum steht bevor.

Der Vertriebsleiter meldet dem Geschaftsfihrer stark erhéhte Auftragseingdnge. Der damit
verbundene Liquiditatsbedarf schrankt den finanziellen Spielraum erheblich ein und eine kurzfristige
Uberziehung des Kreditrahmens belastet die Liquiditit des Unternehmens. Da Factoring ein
umsatzkongruentes Finanzierungsmittel ist, wachst das Finanzierungsvolumen automatisch mit dem
gestiegenen Umsatz. Potenzielle Liquiditatsliicken kénnen durch den Einsatz von Factoring auf diese
Weise geschlossen werden.

2. Ein groBer Auslandsauftrag ist eingegangen.

In  diesem Fall gehen vielen mittelstandischen Unternehmen, gerade bei neuen
Geschaftsbeziehungen, einige Fragen durch den Kopf. Wie solvent ist der Geschéftspartner? Wie
hoch ist das Risiko, dass Forderungen sehr spat oder Uberhaupt nicht beglichen werden? Und wie
sollen im Falle eines Falles die Forderungen im Ausland beigetrieben werden?

Auf diese Fragen gibt es eine einfache Antwort. Das Unternehmen nimmt den Service, die
Finanzierung und den Delkredereschutz eines Exportfactors in Anspruch. So kénnen die Au3enstande
des Exporteurs nicht nur schnell in Liquiditdit umgewandelt werden, sondern er ist auch zu 100%
gegen das Forderungsausfallrisiko abgesichert. Zudem stellt die Factoringgesellschaft im Ausland den
Forderungseinzug ggf. die Rechtsverfolgung sicher, so dass bei Zahlungsausfall des Importeurs der
Factoringkunde spéatestens 120 Tage nach Félligkeit seine Forderung vom Factor erstattet bekommt.

3. Lieferanten gewahren keine Skonti.

Der Einkaufsleiter eines mittelstdandischen Unternehmens hat festgestellt, dass er seine
Lieferantenverbindlichkeiten nicht sofort bezahlen kann und somit nicht skontierfahig ist. Er kalkuliert
die Summe seiner verlorenen Skontoertrage, die sich bspw. bei einem Wareneinsatz von 2 Millionen
Euro auf 60.000 Euro Skontoertrage (3%) belaufen wirden. Da er nicht sofort zahlt, erhalt er von
seinen Lieferanten auch keine verbesserten Einkaufspreise oder eine Bevorzugung bei
Lieferengpéassen.

Durch den laufenden Ankauf von Forderungen gegeniber den Abnehmern und die sofortige
Kaufpreiszahlung durch die Factoring-Gesellschaft erhalt das mittelstdndische Unternehmen die



Mdglichkeit, auch seine Lieferanten direkt zu bezahlen. Es wird in die Lage versetzt, nicht nur Skonti
auszuhandeln sondern auch einen A-Kundenstatus mit allen Vorteilen bei seinen Lieferanten zu
erhalten.

4. Jedes Jahr Forderungsausfille.

Viele mittelstandische Betriebe machen Jahr fur Jahr die Erfahrung, aufs Neue Forderungsausfalle
verkraften zu mussen. Der mihsam erwirtschaftete Gewinn wird damit nicht nur erheblich verringert,
in manchen Faéllen koénnen sich Forderungsausféalle sogar zu einer existentiellen Bedrohung
entwickeln. Factoring kann mit Ubernahme des 100-prozentigen Forderungsausfallrisikos und
schneller Schadenszahlung einen wirksamen Schutz vor drohenden Insolvenzen und den damit
verbundenen Forderungsausféllen bieten.

5. Die Hausbank verweigert eine neue Kreditlinie

Der Unternehmer freut sich Uber einen erhdhten Auftragseingang und einen Aufschwung in seiner
Branche. Den damit verbundenen zusétzlichen Kapitalbedarf kann er nicht selbst finanzieren und
mochte daher die Kreditlinie bei seiner Hausbank ausweiten. Seine nur in beschréanktem Male zur
Verfliigung stehenden Sicherheiten und die restriktivere Risikopolitik im Hinblick zu Basel Il veranlasst
die Hausbank allerdings, der Krediterhdhung eine Absage zu erteilen, obwohl das Unternehmen
wirtschaftlich gesund ist. Wenn der Unternehmer auf die geplante Expansion nicht verzichten mdchte,
ist Factoring in Erganzung zum Bankkredit eine sinnvolle Losung.

6. Die Hausbank gewahrt den Kredit zu erh6hten Konditionen.

Angenommen der gleiche Unternehmer bekommt von seiner Hausbank doch den dringend benétigten
neuen Kredit, aber zu erhéhten Konditionen, da seine Eigenkapitalquote nicht angemessen ist und
damit sein Rating nach den verscharften Kriterien der Hausbank ungiinstiger ausfallt. Durch den
Einsatz von Factoring kann der Unternehmer seine Bonitdt verbessern. Da die Forderungen
regresslos verkauft werden und in die Bucher des Factors ubergehen, reduziert sich die Bilanzsumme
und wichtige Bilanzkennziffern, wie die Eigenkapitalquote, werden optimiert. Damit verbessert sich
auch sein Rating und er erhalt einen niedrigeren Zinssatz, z.B. auch fir Investitionsfinanzierungen.
Die positive Folge sind Einsparungen bei den Zinskosten.

7. Der Fokus soll wieder auf dem Kerngeschaft liegen.

Neben Finanzierung und Ausfallschutz bietet Factoring auch die Komponente Service, durch die dem
Unternehmen das gesamte Forderungsmanagement im In- wie im Ausland abgenommen wird. Hier
lassen sich durch Outsourcing dieser Bereiche nicht nur die Kosten sparen, sondern auch durch die
langjahrige Erfahrung des Factors im Umgang mit sdumigen Kunden, die Zahlungsmoral der
Abnehmer verbessern. Der Fokus kann wieder auf die Betreuung des Kunden gelegt werden, frei von
dem Spannungsfeld ausstehender Forderungen. Diese komplette Form des Factorings wird auch als
Full-Service oder Standard Factoring bezeichnet.

So funktioniert FACTORING
1.
Sie schlieRen einen Rahmenvertrag mit dem Factor.
2.
Der Factor prift vor Vertragsschluss und dann fortlaufend die Bonitat Ihrer Kunden.
3.
Im offenen Factoring informieren Sie Ihre Kunden, dass diese kinftig Ihre Rechnungen an den Factor
bezahlen mussen.
4,
Sie senden auf elektronischem Wege Rechnungsdaten an den Factor.
5.
Der Factor kauft diese Forderungen, solange sie im Rahmen der vereinbarten Versicherungssumme
liegt.
6.
Der Factor Uberweist Ihnen sofort i.d.R. 90% des Bruttorechnungsbetrages auf lhr Bankkonto. Der
Sicherheitseinbehalt von 10% wird bei Eingang der Zahlung Ihres Abnehmers an Sie weitergeleitet.
7.
Bei Zahlungsunfahigkeit Ihres Abnehmers erhalten Sie trotzdem die verbleibenden 10% spéatestens
120 Tage nach Rechnungsfélligkeit (Schadensfall).
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